证券代码：000985                                证券简称：大庆华科
大庆华科股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2021001
	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研    □分析师会议        □媒体采访 
√业绩说明会      □新闻发布会        □路演活动
□现场参观        □其他（详细说明）

	参与单位名称
及人员姓名
	2020年度网上业绩说明会参与者

	时     间
	2021年5月12日

	地     点
	全景网“投资者关系互动平台”（http://ir.p5w.net）

	上市公司
接待人员
	董事长马铁钢先生
总经理韩月辉先生
财务总监马成升先生
独立董事王涌先生
副总经理、董事会秘书孟凡礼先生

	投资者关系
活动主要
内容介绍
	公司于2021年5月12日（星期二）14:00-16:00在全景网“投资者关系互动平台”（http://ir.p5w.net）举办2020年度业绩说明会，本次年度业绩说明会采用网络远程的方式举行。业绩说明会问答环节内容如下：
问：股权划转后有什么近一步规划？ 
答:您好！公司2021年5月7日发布了关于国有股权无偿划转有关事项的提示性公告，股东中国石油大庆石油化工有限公司（以下简称“大庆石化”）拟将中国石油林源炼油有限公司（下称“林源炼油”）所持有的大庆华科 20,339,700 股股份（占公司总股本的 15.69%）全部无偿划转至大庆石化。本次无偿划转完成后，大庆石化将仍为公司第一大股东，持有公司 71,339,700股股份（占公司总股本的 55.03%）；林源炼油将不再持有公司股份.公司控股股东和实际控制人不变。股权划转后股东如有进一步规划公司将及时公告。感谢您的关心和关注！公  问：贵司目前有哪些销售渠道？是否存在对大客户的依赖？？ 
答:您好！公司目前采用“直销为主，经销为辅”的销售模式，截至2020年末，前五名客户合计销售金额为44,534万元，前五名客户合计销售金额占年度销售总额比例为25.26%。感谢您的关心和关注！  
问：你好，请问贵司目前产品的销售趋势如何？今年的销售目标是多少？
答:公司产品二季度销售趋势向好。公司今年制订了包括营业收入、生产产品总量、装置总收率、产品出厂合格率、非计划停工次数等生产经营管理目标。感谢您的关心和关注！
问: 公司现在采用单釜反应釜是2.1立方还是4.3立方？有没有技改升级为连续反应釜的计划？？ 
答:您好！公司聚丙烯装置已采用连续法生产，反应釜单釜为12立方米。感谢您的关心和关注！ 
问: 今年以来，贵司接受了多少家机构的调研？
答: 今年以来尚未有机构投资者来公司调研。感谢您的关心和关注！ 
问： 公司今年有哪些经营目标？
答 : 公司今年制订了包括营业收入、生产产品总量、装置总收率、产品出厂合格率、非计划停工次数等生产经营管理目标。感谢您的关心和关注！ 
问: 公司本季度经营会受哪些有利因素影响？
答: 随着疫情影响的减弱及化工产品市场整体形势向好，公司将科学组织生产、深入开展提质增效工作,不断优化资源配置。公司二季度生产运行稳定。预计公司2021年上半年度归属股东净利润520万元至670万元。感谢您的关心和关注！ 
问: 公司今年会对产品策略作出哪些调整？ 
答 : 公司将继续以提高资源综合利用率、产品提档升级和增加新牌号为重点，通过广泛建立与科研院所、高校合作关系和科技信息收集渠道，对同行业的产品技术和市场进行调研，开展和挖掘具有开发前景的新项目、新技术的研发工作，为公司的长远持续发展和产业结构调整，做好项目储备和技术储备。加快推进工程项目、技改技措项目的实施进度。通过技术改造破解生产技术、产品质量等瓶颈问题，加快产品提档升级，不断增加产品附加值，持续提升公司科技创新能力。感谢您的关心和关注！
问: 请问公司，今年的银行贷款总额多少? 
答: 公司今年无银行贷款。感谢您的关心和关注！
问: 目前公司享有的国家优惠政策有哪些？
答: 目前公司享有企业所得税税率高新技术企业按15%征收，出口增值税免、抵政策、研发费企业所得税加计扣除及资源综合利用所得税优惠等政策优惠。感谢您的关心和关注！
问: 请问国际原油价格上涨是否会增加贵公司的生产成本？贵公司2021年有无拓展新业务领域增加业绩增长点的计划？ 
答: 国际油价上升会带来公司原材料成本上升，一般情况下公司产品价格也会随之上升。公司将持续推进创新能力的提高。继续以提高资源综合利用率、产品提档升级和增加新牌号为重点，通过广泛建立与科研院所、高校合作关系和科技信息收集渠道，对同行业的产品技术和市场进行调研，开展和挖掘具有开发前景的新项目、新技术的研发工作，为公司的长远持续发展和产业结构调整，做好项目储备和技术储备。加快推进工程项目、技改技措项目的实施进度。通过技术改造破解生产技术、产品质量等瓶颈问题，加快产品提档升级，不断增加产品附加值，为公司“提质增效、挖潜增效”工作提供有力的支持。感谢您的关心和关注！
问: 公司产品销售是否全部外包？比如PP聚丙烯，浙江地区销售价比黑龙江高出500元/吨，如果采用海陆联运每吨300元运费就够了，公司有没有拓展浙江地区的销售计划？ 
答: 公司产品销售不存在外包情况。因运距长、运费高、价格波动时效性等因素的影响，公司聚丙烯粉料产品采用海陆联运销往浙江地区竞争力不强。感谢您的关心和关注！

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2021年5月13日


